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AFFARI D'ORO
pakiE AUTONOMIE REGIONALI

I migliori nella finanza locale

Alleanze internazionali
Opportunita o vincolo?

Dagli studi
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Fa parlare di sé nel commiarciale

Speciale Napoli

I1nformation technolegy 16 studio Sistg, grippo salemitane composto da cingle

avvacati guidati da Gilistine Sisto, dlie el guali entrati el team lo scarso anrio: Peril 2006 sono attesi altfi associate in

vista dell awvio della sede napoletana, Sisto prevede inolire accordi dicollaborazione con altri team sparsi sul territorio

n

onale: Lo stidio lavara sopratiuito nella stragiudiz

se il diente & campang) = b fece

tiennio ¢

der nal

e (peril 90% se ll cliente & haziona

ate ha assistito Progetti & Finanza nell accordo

it Italla nel settore della telefonia, per llawio di una rete franchising nazionale attraversa la valori.

e einiernaz

ionale, peril 60%

con Rai Tradle per [iutilizzo nel prossime

| archio del reality show Lisola del Famesi:E in corso poi Iassistenza peril gruppo Vi Matel SpA, rivenditore

‘azione del

brand: Ha seguiito per Healthware Group SpA il contrattoidi fornitura di servizi di comunicazione multimediale avanzata

per una sociata in

lese, e haaffiancato il gruppo Pellegrine nell’acquisizione diquoteisocistarie di una squadra di

cio militante nel camplonate professiohistica italiano, Dallinizio dellanno i grippe ha acquisito clienti come Despar

Camparia, il gruppa Pasell ltalblok, aruppeiDel Priore, Essegesse software, Holding Gt

ALENIA

A Pomigliano dArco, alle porte di Napoli, ha sede
Alenia, leader italiano nella produzione di aeroveicoli,
nato dalla fusione tra Selenia e Alitalia. Il gruppo
fornisce componenti alla Boeing per il 777 e peril 767,
e allAirbus per il 380 e il 321. Produce inoltre veicoli
Atr per il trasporto civile e i 27 per il trasporto militare.
L'ufficio legale dell'azienda & composto da 20 avvocati
sotto la guida di Paolo Flores che dirige anche gli
affari societari. Il gruppo si fa assistere dall'ufficio legale
interno per tutte le questioni societarie e i contratti
relativi all'ltalia. Per il corporate e la contrattualistica
con l'estero intervengono legali del posto. Per qualsiasi
contenzioso vengono ingaggiati legali iscritti all'albo
del libero foro. Nello stragiudiziale, Alenia si & rivolta
a Baker & McKenzie quando 15 anni fa si & recata in
Cina per studiare il traffico aereo del gigante asiatico;
ha costituito poi Sukhoi, una joint venture con una
russa per la costruzione di un velivolo italo-russo
grazie allaiuto di Cleary Gottlieb Steen & Hamilton;

per i contratti a New York ha scelto Orrick Herrington &
Sutcliffe e Vincenti & Vincenti, e in Portogallo Simmons
& Simmons. «E il direttore affari legali che sceglie i
consulenti esterni», spiega Flores «prevedendo in
taluni casi il visto dall'amministratore delegato». Flores
aggiunge che la scelta dei legali fuori Italia in genere si
basa sul passaparola. «Mi confronto con i miei colleghi
che operano allestero e mi faccio consigliare sugli studi
pili accreditati per ciascuna nazione», aggiunge.

Per questioni amministrative Alenia si & fatta difendere
in tribunale da Vinti & associati di Roma, per questioni
civilistiche dagli studi romani Pontecorvo e Cardine
Punzi e Pescatore. In un caso la societd & stata affiancata
da Pavia e Ansaldo per la due diligence che precedeva
l'acquisto di aerei Alitalia. Flores precisa che l'azienda
punta a risolvere quasi tutte le problematiche legali
dall'interno e che nella scelta del consulente esterno non
ditamento da parte di altri giuristi di
impresa, ma viene valutato anche il costo del servizio.
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